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o Le sujetesttrés sensible politiquement et socialement,

o Vous m'avez fait des propositions - certaines sont intéressantes, d'autres sont
plus difficiles a mettre en place,

¢ Mieux prendre en compte l'impact économique des contraintes environnementales pour
le producteur
- Je proposerai avec Jean-Louis Borloo une nouvelle méthode de travail dans les
prochains jours :

. Pour toute nouvelle mesure, dans le respect du Grenelle, une étude d'impact devra
répondre a 3 questions :

o Quel est le bénéfice réel pour la société ? Le progres qu'elle permet d'accomplir ?
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o Quel est 'impact économigue pour la filiere ?

o Cette mesure est-elle mise en place au méme niveau par nos voisins
européens ?

= Je prendrai toutes les mesures utiles pour améliorer la compétitivité « prix » des
produits frangais.

Mais nous savons que notre modéle social et environnemental a un coit.

= Nous devons valoriser les contraintes auxquelles nous répondons.
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3. Valoriser les produits francgais

3.1. Donner un sens politique a notre agriculture en mettant I’alimentation au coeur
de notre action

> Les fruits et légumes seront au coeur du Programme national pour
I’alimentation lancé par la LMAP :

_ Nous devons faire changer les habitudes alimentaires :

o Nous devons adapter l'offre aux modes de consommation pour rendre les fruits et
legumes accessibles et pratiques a consommer.

o étendre a la rentrée 2010 I it p

(aujourd’hui 350 000) : :
o développer les circuits courts, notamment dans la restauration collective,

opération « U Ia récré » & 1 M d'enfants

- Nous devons valoriser les cahiers des charges que nous Nous imposons :
o en valorisant les démarches environnementales mises en place,
o en développant les signes de qualité (cf. secteurs viande et fromage),
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o A cet égard, je soutiens la démarche « fruidissi » proposee par la FNPF, qui a
bénéficié, en 2008 et 2009, d’'un accompagnement financier du MAAP

qu’'au consol

I'expédition jus

3.2. Rééquilibrer les relations commerciales
Permettre aux roducteurs de vivre de leurs ventes

= || n'est pas acceptable que le producteur soit systématiquement la variable
d’ajustement de |a filiere alimentaire.

e llyaun probléme de répartition de la valeur ajoutée, le PR I'a rappelé lundi dernier et les

travaux de 'observatoire des prix et des marges Pont confirmé dans votre filiere :
. Les remises, rabais, ristournes seront interdits en période de crise,

o Je suis dispose a engager le travail que vous souhaitez sur la définition de la crise
et les indicateurs produits par le service des nouvelles des marchés du MAAP.

- Le prix aprés vente sera encadré : aucune marchandise ne doit partir des entrepbts
sans avoir de destination.

. Un contrat sera impose pour la publicité hors lieu de vente.
- L’observatoire de la formation des prix et des marges sera renforcé.

= Toutes ces mesures méritent d’étre débattues. Je sais que les
parlementaires, VOS parlementaires, sauront faire vivre ce débat.

o L’équilibre dans les relations commerciales passe aussi par:
1) La contractualisation : trop de contrats restent verbaux.

= Ce doit étre 'occasion d’un virage pour la production :

o pendant longtemps, les comportements sont restés individualistes, avec de
bonnes et de mauvaises années

o Les producteurs doivent aujourd’hui développer des projets d'entreprise et des
stratégies de marche

o Aucune loi ne remplace linnovation, la segmentation, les démarches de projet,
les études de marché a moyen terme !

2) lorganisation des producteurs :

. Je sais que vous entendez beaucoup parler de ce sujet mais il faut absolument
progresser sur I'organisation des producteurs et le regroupement de |a mise en marché

- Pourmapart:
. Je me battrai pour obtenir une modification du droit de la concurrence européen :
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o Vous avez souligné les difficultés juridiques a la reconnaissance des AOP
Nationales ;

o La réglementation sur les ententes pose aussi probléme : pour linstant, si 2
producteurs de pommes se mettent d’accord pour tenir une politique de prix, ils
sont condamnables. Il s’agit d’'une entente. li faut aménager cela. Cette acception
du principe de libre concurrence revient a ce que les plus grosses structures
détiennent seules le pouvoir de faire le marché.

En contrepartie :

- Nos OP doivent avoir un pouvoir commercial réel.

- Malgré les difficultés, 13 AOP nationales ont d'ailleurs été reconnues et je salue la
création de leur fédération (GEFEL).

= Nous devons finaliser cette organisation par produit, absolument stratégique,

= Nous devons aplanir les querelles entre organisations et producteurs frangais :
union est le seul moyen de faire face a la concurrence internationale.

I'union est le seul moyen de faire face a la concurrenc® =R

3.3. Rester vigilants sur le déroulement des négociations internationales :
- alromc:
o PEurope a beaucoup donné pour I'agricuiture,
o leffort de rééquilibrage doit maintenant venir de nos partenaires
o Dans le cadre de la négociation du cycle de Doha, c'est une priorité pour la
France de limiter I'impact d'un accord.

- Concernant les accords bilatéraux, notamment avec le Maroc
o La France a beaucoup travaillé pour limiter les concessions,

o Jai engagé un travail de fiabilisation des controles aux frontieres, avec le
Ministere de 'économie et nos partenaires espagnols

o Quand la tomate arrive sur le marché frangais a un prix de vente de 20 centimes
par kg alors que la taxe est de 35 centimes par kg, c'est que nous avons un
probléme de fiabilité

=> L'Union doit sécuriser et consolider son systéeme de "prix d'entrée".
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